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Enrique del Rio posa en exclusiva para Forbes el 10 de abril. >

BUENAS COLECCIONES
A FUERZA DE VER ARTE

ENRIQUE DEL Ri0, FUNDADOR Y CEO DE WECOLLECT CLUB, APUESTA
POR LA INTERNALIZACION PARA OFRECER MAS OPCIONES A LOS SOCIOS DEL CLUB.

ste historiador de arte fundo hace
algo mas de dos afios el club de
coleccionistas de arte WeCollect
Club, tras diez afios como periodista en el
diario de arte y cultura www.hoyesarte.com.
Durante su tiempo como redactor asisti6 a
conferencias y exposiciones en las que pudo
apreciar la falta de coleccionistas. Después
de estudiar el mercado y hablar con exper-
tos en el sector, todos coincidian en que para
tener una buena coleccién se tenia que ver
mucho arte y habia que estar bien formado
y bien asesorado. Fue entonces cuando Del
Rio cre6 un modelo de negocio que permite
conocer el sector desde dentro, formarse y
contar con el asesoramiento de expertos. Por
ello, incorpord al proyecto ocho perfiles que
yatrabajaban como asesores, que conociade
suanterior época como redactor y que consi-
dera claves porque, desde su punto de vista,
son absolutos expertos en su area.
El club ofrece actividades muy variadas
a sus socios, desde ver una exposicion, hasta
visitas privadas a galerias y estudios de ar-
tistas o diferentes cursos . “Con el progra-
ma de eventos intentamos resumir lo que
nosotros creemos que es lo mas importante
dentro del sector”, asegura Del Rio, quien
explica que la primera edicién del progra-
ma de formacion para coleccionistas de arte
fue “muy sencilla” y en esta segunda se han
ido incorporando cosas “mas exclusivas”.
Conversaciones con los artistas, encuentros
en los estudios o colaboraciones con ferias
(llevando su programa de coleccionismo jo-
ven) o mesas redondas, son algunas de las
actividades que el club ofrece. “Intentamos
hacer cosas muy frescas y diferentes”. Para
los socios que no puedan asistir de forma

presencial a los cursos el club ofrece la po-
sibilidad de realizar la formacién online. A
través de la plataforma pueden acceder a los
contenidos integros y realizar el curso por su
cuenta. Del Rio subraya que el objetivo es
“ampliar mucho la formacion online porque
eslaclave en el mundo del arte”.

WeCollect Club quiere cruzar fronteras
y darse a conocer de forma internacional “no
porque sea un capricho, sino porque el mer-
cado del arte es algo absolutamente interna-
cionalizado. Hay un circuito de ferias en las
quetodo el mundo tiene que estar”, sefiala el
fundador. Posicionarse en un entorno inter-
nacional permite ofrecer mas opciones a los
socios, pero también a las personas de otros
paises mediante invitaciones a ferias o di-
versos eventos, con el objetivo de generar el
mismo ambiente de club: buscar el compa-
fierismo y el networking que hay en Madrid,
pero en otras ciudades del mundo.

Pinturay fotografia, sus pasiones
Lapinturaylafotografiason las dos grandes
pasiones de este experto enarte. “La pintura
me gusta porque al final es lo que ha perdu-
radoalolargodelahistoria. Alos que hemos
estudiado historia del arte ver el discurso y
su evolucion nos gusta. Y la fotografia por-
quelaestudiéy trabajé como fotografo. Esel
arte del momento en el que vivimos”. Ade-
mis, Del Rio confiesa que una de las piezas
que mas le ha emocionado es el Blanco sobre
blanco de Kazimir Malevich: “Es precisa-
mente el antitodo. Se me cay6 unalagrima”.
“Me gustan los artistas que se recono-
cen, no las marcas. Los que son capaces de
crear un lenguaje propio que les identifi-
que, como Guillermo Mora. Tengo mucho

“EN ESPANA SE PUEDEN COMPRAR OBRAS DE
ARTISTAS ABSOLUTAMENTE CONSAGRADOS
Y MUY BUENOS POR PRECIOS RIDICULOS”

carifio a Richard Hamilton, con el que pude
tener un encuentro y realizarle una entrevis-
ta junto a otros periodistas. Después de la
emocion que supuso estar con él, pude pe-
dirle que me firmara la obra que nos habian
regalado”, recuerda Del Rio.

Belleza vs inversion

La mayoria de los coleccionistas en Es-
pafia se acercan a este mercado porque son
amantes del arte, aunque también hay un
pequeiio porcentaje que lo hace como inver-
si6n o por motivos sociales. “Me parece que
el arte puede competir con otras inversiones.
Prefiero que la gente invierta en arte que en
otras cosas. También preferiria a un colec-
cionista por pasion”, asegura el historiador.

Espafa nunca ha sido un mercado clave
en este sector y ha sufrido bastante con la
crisis, aunque ha tenido muchos comprado-
resdearte, coleccionistas y mucha tradicion,
segtn explica Del Rio, quien subraya que en
el mercado mundial el pais representa el 1%
y en el mercado europeo el 3%. Durante los
afios de recesion Espaiia tocé fondo y aun-
que esta subiendo, el ejecutivo asegura que
la realidad era que solo podia subir. “A peor
no puede ir. Aunque no hubiera habido cri-
sis, el arte en Espafia iba a haber caido igual,
porque habia crecido mucho con ventas que
se iban a terminar. Antes se podia comprar
todo tipo de arte y ahora para vender algo
tiene que ser de calidad. Se esta democrati-
zando mucho la calidad que es lo importan-
te”. Otro factor que el historiador resalta es
queel gusto ha cambiado, “cuando se recibe
una herencia, un cuadro por ejemplo, o un
regalo se vende”. El experto en arte asegura
que “desde el punto de vista de las subastas,
ahora mismo los precios en Espafa estan
relativamente bajos, por lo que se pueden
comprar obras de artistas absolutamente
consagrados y muy buenos por precios ri-
diculos, algo que es malo para el mercado”.

Del Rio considera que en el mercado del
arte se pueden mejorar muchas cosas, acer-
carlo a mas gente y, en especial, a los jove-
nes. “Ademas, a nivel de negocio se puede
profesionalizar mucho mds y existen nuevos
formatos en tierra de nadie. En este merca-
do, la legislacion siempre va por detras de
los problemas, la cambiaria, pero es algo que
ya se estd haciendo, aunque poco a poco”. @
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